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| 1. La contratacion segun el derecho espafiol

1.1. Los elementos del contrato

El contrato es uno de los mas importantes instrumentos juridicos, fuente esencial de las

obligaciones nacidas de la voluntad de las partes.

A continuacion, presentaremos el régimen previsto por la legislacién espafiola.

¢Cudles son los elementos esenciales de un contrato?
Segun el derecho espafiol (articulo 1.261 del Cédigo Civil espafiol), los elementos
esenciales de un contrato son los siguientes:

1. Consentimiento de las partes contratantes.

2. Obijeto del contrato.

3. Causa de la obligacién que se establezca.

Esto es valido también para el contrato internacional, sin embargo, es necesario hacer

algunas precisiones.

En primer lugar, el término partes se refiere al empresario persona fisica o juridica, espafiol
0 extranjero, con capacidad para contratar. Hay que tener siempre presente que cuando
se trate de partes de distinta nacionalidad, su capacidad para contratar normalmente no se

regird por las mismas leyes.

¢ Qué ley rige la capacidad de las partes para contratar?
En el derecho espafiol, la capacidad de una persona (ya sea fisica o juridica) para contratar

se rige por su ley personal. Esta ley es la determinada por su hacionalidad.

Existe una excepcion a este principio, llamada excepcion de interés nacional. Esta
excepcion consiste en que, en un contrato concluido entre personas que se encuentran en
un mismo pais, las personas que sean capaces segun la ley de tal pais pero incapaces
segun su ley personal, no podran invocar tal incapacidad mas que si en el momento de la
celebracion del contrato la otra parte conocia tal incapacidad o la hubiese ignorado en

virtud de una imprudencia por su parte.
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1.2. El consentimiento: la formacién del contrato

¢, Qué son los tratos preliminares?

Los tratos preliminares consisten en la negociacion previa a la firma del contrato. Durante
ella las partes intercambian informacién y documentos que servirdn mas tarde para fijar los
términos de aquél. Destacan aqui las cartas de intenciones, el “precontrato”, la opcion, etc.,

gue ademas son de un gran valor interpretativo.

Las partes son libres de negociar y posteriormente de concluir o no el contrato, pero si se
aprecia mala fe por parte de alguna, ésta podra incurrir en responsabilidad.

¢ A partir de qué momento se entiende celebrado el contrato?
En el derecho espafiol, el contrato existe desde que una o varias personas consienten en
obligarse respecto de otra u otras a dar alguna cosa o prestar algun servicio (articulo 1.254

del Cédigo Civil espafiol)

¢, Qué es necesario para que haya consentimiento?
El Codigo Civil espafol exige que el consentimiento se haya formado libre y
conscientemente, es decir, que esté exento de vicios, y que la persona tenga capacidad de

obrar o capacidad contractual.

¢, COmo se produce el consentimiento?
El consentimiento se produce por la coincidencia de las declaraciones de voluntad (de la

oferta y la aceptacién), que deben ser reciprocas y sucesivas.

Cuando una oferta propuesta por una parte es seguida de una aceptacion por la otra, el

contrato se considera realizado.

¢,Cudles son las condiciones de la oferta?
La oferta debe incluir:
1. Laintencién del oferente de concluir un contrato con el destinatario de dicha oferta,
Ser clara y concreta,
Salvo excepciones, ninguna forma especial es requerida,

Ser firme y definitiva, sin reservas (salvo excepciones también) y

ok w0 DN

Tener un plazo de validez fijado por la ley.
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¢Cudles son las condiciones de la aceptacion?
La aceptacion debe incluir:

1. Una voluntad de contratar de manera definitiva,
La coincidencia de su contenido con la oferta,
Debe ser recibida por la otra parte,

El mantenimiento por un plazo cierto y determinado y

o bk w0

No se requiere, salvo excepciones, una forma especial.

¢,Cual es el valor del silencio en la formacién del contrato?

En el derecho espafiol, el silencio por si solo no puede tener el valor de una aceptacion, es
necesario que esté acompafiado de otros elementos como la existencia de unas relaciones
previas, unas practicas contractuales, etc. En cambio, ésta no es la solucion retenida por
todos los derechos, por lo cual es necesario aqui también tener en cuenta cual sera el

criterio aplicable en cada caso.

¢,Como se produce la contratacion entre ausentes?
La contratacion entre ausentes tiene lugar cuando las partes que contratan no se
encuentran en el mismo sitio en el momento de contratar. De aqui se derivan una serie de

incertidumbres, como son saber en qué lugar y momento se entiende celebrado el contrato.

Esto es importante ya que puede determinar la ley aplicable al contrato e incluso la
jurisdiccién que debera juzgar el litigio que pueda surgir de dicho contrato. En estos casos,
en Espafia el contrato se entiende celebrado en el lugar en que se hizo la oferta y en el
momento en que ésta llegé a conocimiento del destinatario. Hay consentimiento desde que
el oferente conoce la aceptacion o dese que habiéndola remitido el aceptante no pueda
ignorarla sin faltar a la buena fe. Pero esta no es la solucion utilizada por todos los paises,
por eso es necesario saber desde el principio cual sera la ley aplicable, para poder prever

las consecuencias de cada comportamiento en cada caso.

¢, Qué son las condiciones generales de contratacion?
Son todas aquellas clausulas que, redactadas por una de las partes con la intencion de
gue formen parte de una pluralidad de contratos, se incorporan al contrato concreto por

imposicion de la parte que las redacto.




Aﬁ Guias Contratacion nacional | 2021

Al ser normalmente impuestas por la parte econ6micamente fuerte, existe una serie de
limitaciones legales, que reducen su campo de aplicacion y establecen una lista de
clausulas nulas, por ser abusivas. Estos limites legales buscan proteger a la parte
econdmicamente débil, de forma que no se produzca un desequilibrio importante entre los

derechos y obligaciones del contrato que perjudique a dicha parte.

En caso de que exista contradiccion entre las condiciones generales y las particulares de
un contrato, primaran las segundas, salvo que las condiciones generales favorezcan al

adherente.

¢,Cuadles son las medidas legales contra las clausulas consideradas abusivas?
Se consideran no incorporadas todas aquellas condiciones generales que sean: oscuras,
ambiguas, ilegibles, incomprensibles, no conocidas de forma completa por el adherente, o

no estén firmadas por todas las partes.

Los textos legales que regulan esta materia son la Directiva Comunitaria 93/13/CEE de 5
de abril de 1993 y la ley de incorporacion Ley 7/1998 de 13 de abril, y recientemente, el
Real Decreto Legislativo 1/2007, de 16 de noviembre, por el que se aprueba el texto

refundido de la Ley General para la Defensa de los Consumidores y Usuarios.

1.3. Los otros dos elementos esenciales del contrato

Junto al consentimiento, que acabamos de presentar como el primer elemento del contrato,

encontramos el objeto y la causa, necesarios también para la existencia de aquél.

a. El objeto:

¢,Cudles son los requisitos que debe cumplir el objeto del contrato para ser valido?
El objeto debe ser licito, posible y determinado o determinable (lo cual significa que se
pueda determinar dicho objeto sin necesidad de recurrir a un nuevo pacto entre las partes).
Pueden ser objeto del contrato todas las cosas que no estan fuera del comercio de los
hombres, aun las futuras. Con respecto a los servicios, el Gnico limite es que no sean

contrarios a las leyes o0 a las buenas costumbres.
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Sin embargo, en un contrato internacional los limites impuestos por la ley que rige el
contrato no son los Unicos que se deben tener en cuenta. Al haber varias leyes presentes
en cada contrato habré que tener en cuenta los limites impuestos tanto por la ley del foro
(es decir, la ley del pais del juez que conozca el caso) como por la ley del pais con el cual

la situacion presente una conexion estrecha, segun indica el Convenio de Roma.

El contrato debera caer sobre cosas que no estén fuera del comercio de los hombres,
también conocidas como “res extracomercium”, entendiendo estas como las cosas que
perteneciendo al Estado son de dominio publico porque estan afectadas a un servicio
publico.

b. La causa del contrato:
Para el derecho espariol, que considera la causa como uno de los requisitos esenciales del
contrato, ésta consiste:
e En los contratos onerosos, la causa es la prestacion o promesa de una cosa o
servicio por la otra parte.
e En los remuneratorios, la causa es el servicio 0 beneficio que se remunera. Una
parte se obliga a realizar una prestacion a favor de otra en atencién a un servicio
ya prestado por el que no habia que pagar.

e En los de pura beneficencia, la causa se sitla la mera liberalidad del bienhechor.

El derecho espafiol dispone que, aunque la causa no se encuentre expresada en el
contrato, ésta se presume que existe y que es licita mientras el deudor no demuestre lo
contrario. Sin embargo, esto no ocurre en todos los sistemas juridicos, ya que hay algunos,

como el anglosajon, que no utilizan este concepto.

1.4. Lareformadel contrato

¢,Cuando se entiende perfeccionado el contrato?

En nuestro ordenamiento, nuestro sistema de contratacién es consensual, es decir, el
contrato se perfecciona por el mero consentimiento, por la suma de voluntades de las
partes contratantes. Se basa en el principio de libertad de forma, que facilita la formacion

de los contratos. Esto no se aplicara en los casos en que una forma especial sea requerida
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por la ley o salvo pacto en contrario de las partes (Ej. Donaciones o contratos de sociedad
cuando hay aportacion de inmuebles)

La libertad de forma aparece con mas fuerza adn en el &mbito internacional, como veremos
a continuacion. Aun en los casos en que un contrato internacional se rija por el derecho

espafiol, el Convenio de Roma establece el régimen aplicable a la forma.

¢, Qué ley rige la forma del contrato segun el Convenio?

El contrato internacional celebrado entre dos partes que se encuentran en un mismo pais
sera valido siempre que satisfaga las exigencias de forma requeridas por la ley que rige el
contrato o las de la ley del pais donde ha sido concluido.

Si las partes se encuentran en paises diferentes, el contrato sera valido cuando la forma
cumpla las exigencias de la ley que rige el fondo del contrato o de la ley del pais donde se

encuentran cualquiera de las partes.

¢,Cual es el régimen establecido por el Codigo Civil?

En los casos en que no se aplique el régimen del Convenio, el Cédigo dispone que los
contratos son validos si cumplen las formas exigidas por la ley del pais en que se celebren,
o por la ley aplicable a su contenido, o a la ley personal del disponente o a la comun de los

contratantes

¢, Cudl es larazén de esta gran libertad de forma en el ambito internacional?

Este principio de libertad de forma establecido tanto por el régimen del convenio como por
el derecho interno se basa en la idea de facilitar la conclusién del contrato y, al mismo
tiempo, el trafico comercial, validandolo siempre que esté de acuerdo a las exigencias de

forma de cualquiera de las leyes anteriormente sefialadas.

Este sistema tiene en cuenta la dificultad de las operaciones realizadas en el medio
internacional, donde los acuerdos muchas veces son el resultado de un largo proceso de
negociacion, de ahi que se intente evitar el hacerlo ineficaz por simples cuestiones de

forma.
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Es necesario sefialar que existe una excepcién en materia de actos y contratos relativos a
bienes inmuebles, segun la cual éstos deberan cumplir las formas y solemnidades exigidas
por la ley del lugar en que radiquen.

¢Qué tipos de clausulas contractuales son las mas importantes?
Destacan:
e Las clausulas que garantizan la ejecucién de un contrato: es frecuente la
utilizaciéon de garantias reales o personales, asi como el crédito documentario o la
reserva de dominio. La clausula de reserva de dominio se utiliza frecuentemente en

los contratos que conllevan un pago aplazado

e Clausulas que producen la adaptacién del contrato como consecuencia de la
alteracion de las circunstancias iniciales (frecuentes en contratos
internacionales de larga duracion que tienen lugar en contextos econdémicos

inciertos): clausulas de revision de precios, clausulas de salvaguarda o de hardship.

e Clausulas limitativas o exonerativas de responsabilidad: destacan aqui las
clausulas penales (que fijan las cuantias o porcentajes a abonar en caso de
incumplimiento contractual o de retraso en la entrega), y la de fuerza mayor (que
busca exonerar la responsabilidad de una parte por incumplimiento cuando éste se

haya producido como consecuencia de un hecho irresistible e imprevisible).

e Clausulas que definen las obligaciones contractuales: como las de transporte
y seguro (INCOTERMS 2010); las de exclusividad territorial; las de confidencialidad
y secreto comercial; las de objetivos minimos garantizados; las de no-competencia;
las que fijan la duracion del contrato; las que regulan la forma de pago, y las de

incumplimiento, rescision y renovacién contractual.

e Clausulas sobre legislacion aplicable y de eleccién de foro o arbitraje:
determinan cual sera la ley aplicable al contrato y el tribunal ordinario o arbitral que

resolvera los posibles litigios que se deriven del contrato.
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1.5. Validez, eficacia e interpretacion del contrato

¢Cuando es valido un contrato?

Un contrato es valido, y por lo tanto obligatorio, cualquiera que sea la forma en que se
hayan celebrado, siempre que en ellos concurran los elementos esenciales para su validez,
es decir, el consentimiento, el objeto y la causa. Nada mas es exigido por nuestro
ordenamiento. La validez de un contrato solo tendr& los limites de la ley, la moral y el orden
publico.

¢Cudl es el valor del contrato segun el derecho espafiol?

Como en otros sistemas juridicos, las obligaciones que nacen de los contratos tienen fuerza
de ley entre las partes contratantes, y deben cumplirse al tenor de los mismos. Al mismo
tiempo, el Codigo dispone que, en principio, los contratos sélo producen efecto entre las

partes que los celebran y sus herederos.

¢,De qué depende en derecho espafiol la eficacia de un contrato?
Su eficacia dependera de que se pueda probar su existencia por cualquiera de los medios
admitidos en Derecho. Para ser eficaz el contrato debe poder ser probado por la parte que

lo invoca.

¢, COmo se realizard la interpretacion de un contrato?

La interpretacion del contrato se realizara de acuerdo a la ley aplicable a dicho contrato

En los casos en que se trate del derecho espafiol, se seguiran las disposiciones de los
articulos 1281-1289 del Cédigo Civil.

¢ Cudles son los principios rectores de los contratos internacionales mas
importantes?
En cualquier contrato internacional, aunque se aplique el derecho espafiol, hay que tener
en cuenta los siguientes principios:

1. Laautonomia de la voluntad de las partes

2. La buena fe contractual

3. El cumplimiento de lo pactado legalmente

4

La diligencia debida con arreglo a los usos y costumbres de cada sector profesional.

10
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Dichos principios son considerados como el fundamento de los contratos internacionales.

Es necesario mencionar aqui los Principios relativos a los Contratos de Comercio
Internacional, obra realizada por UNIDROIT (Instituto de Roma para la Unificacion del
Derecho Privado), publicada en 1.994 por primera vez, y revisada diez afios después, en
2004. Estos Principios pretenden ser el equivalente a un codigo de contratos
internacionales y para ser aplicados es necesario que sean aceptados por las partes,
aunque podran serlo también en caso de que las partes recurran a la Lex Mercatoria, a los
principios generales del derecho o a otra féormula similar.

A continuacion, presentaremos el régimen del Codigo mercantil, por ser el utilizado en los

contratos a los que esta informacion va dirigida.

1.6. El cumplimiento del contrato

El contrato ha de cumplirse de acuerdo a la buena fe, segun sus clausulas contractuales,

sin interpretaciones arbitrarias y en todo caso conforme a la voluntad de las partes.

¢,Cual es el plazo de cumplimiento?
En los casos en que se apligue el derecho espafiol, el Cédigo de Comercio establece para
los contratos mercantiles que no hay plazo de gracia o cortesia, salvo disposiciéon legal

expresa o pacto de las partes.

Las obligaciones para las que no se haya sefialado un plazo seran exigibles a los 10 dias
después de contraidas si producen accion ordinaria, y el dia inmediato (de haber sido

contraidas también) si conllevan ejecucion.

¢ Cuando se entiende extinguido el contrato?

Una vez que el contrato ha sido cumplido en todo su contenido y extension, éste se
extinguira, concluyendo de forma natural o por llegar al vencimiento de las obligaciones en
tiempo, lugar y forma pactados por las partes. Es importante sefialar aqui la utilidad de los

Principios de UNIDROIT con respecto al cumplimiento de las obligaciones.

11
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1.7. Laresolucién del contrato

¢, Cuadles son las principales causas de resolucion de un contrato?
Son las siguientes:
e Elincumplimiento total
e La mora superior a un determinado plazo estipulado en el contrato y legalmente
exigible
e La pérdida del objeto o causa del contrato
e La quiebra o suspension de pagos
e Lafuerza mayor
e El hardship o riesgo imprevisible

e El mutuo acuerdo

¢ Cuando se inician los efectos de la mora?
En el Derecho mercantil espafiol:
e Sihay dia legal o pactado de cumplimiento, a partir del dia siguiente.
e Si no, desde que el deudor fuera interpelado judicialmente o se le requiera la
propuesta de dafios y perjuicios hecha por el acreedor contra él ante oficial publico

autorizado o juez.

12
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I 2. Lacompraventa nacional

La compraventa es el contrato que presenta mayor antigledad e importancia debido a su
funciébn econdmica: es el instrumento adecuado para la transmisién del dominio de las

cosas.

Este contrato suele estar regulado doblemente en las legislaciones de distintos paises,
dependiendo que se trate de una operacion civil o comercial.

En nuestro derecho el Cédigo Civil la define asi:

“Por el contrato de compra y venta uno de los contratantes se obliga a entregar una cosa

determinada y el otro a pagar por ella un precio cierto en dinero o signo que lo represente.”

Por su parte el Codigo de Comercio dispone:

“Sera mercantil la compraventa de cosas muebles para revenderlas, bien en la misma

forma en que se compraron, bien en otra diferente, con animo de lucrarse en la reventa".

Los elementos de la compraventa:

Los elementos fundamentales de este contrato son los siguientes:
¢ Consentimiento de ambas partes
e Cosa determinada o determinable vy licita

e Precio cierto en dinero o signo que lo represente

2.1. Laformacioén del contrato

¢,Cuando se entiende gue se ha perfeccionado el contrato?
El contrato de compraventa existe desde que las partes estan de acuerdo sobre la cosa y

el precio sobre los que versa dicha venta.

Casos en que las dos partes no se encuentran presentes simultdneamente en el

mismo lugar

13
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¢, Qué se entiende por oferta en el Derecho interno?
La oferta es una declaracion de voluntad dirigida por una de las partes a una persona
determinada o indeterminada, con el fin de concluir una compraventa. Esta debe contener

todos los elementos esenciales del contrato, especialmente las cosas y el precio.

La oferta hecha por tiempo determinado no puede ser revocada hasta que no transcurra el
tiempo por el que fue hecha. Si no se hubiere fijado ningun plazo, podra ser revocada en
cualquier momento antes de su aceptacion, sin embargo, habra que tener en cuenta el

respeto de la buena fe contractual.

¢, Qué se considera aceptacién?
Es aceptacion toda declaracion u otro acto del destinatario que indique asentimiento a una
oferta. Es necesario que la manifestacion de voluntad sea clara; que se comunique al

oferente, y que dicha comunicacién llegue en un plazo concreto.

¢, Cuando se entiende que produce efectos la aceptacion?
La aceptacion surte efectos, quedando el contrato perfeccionado, desde el momento en

gue llega la indicacion de asentimiento al oferente.

¢ Se puede retirar una aceptacion?
De la misma forma que la oferta, la aceptacion puede ser retirada si su retiro llega al

oferente antes o en el mismo momento en gue tal aceptacion haya surtido efecto.

¢Surte efecto una aceptacion tardia?

En principio la aceptacién tardia no sirve para perfeccionar el contrato, siendo considerada
como una contraoferta que el propio oferente debera aceptar a su vez. En cambio, es
posible que el oferente quede obligado por una aceptacion tal si informa de esto al

aceptante sin demora.

¢,Cual es el valor del silencio en el Derecho espafiol?
La legislacion espafiola no reconoce ningun valor al silencio, sin embargo, la doctrina 'y la
jurisprudencia han terminado por aceptar que éste puede equivaler a una aceptacion en

determinadas circunstancias: cuando éste se inserta en unas relaciones continuadas entre

14
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las partes, cuando asi se deduzca de los usos generales del tréfico y de los particulares
entre las partes.

¢Cuando y donde se entiende perfeccionado?
En las compraventas civiles, el contrato se entiende perfeccionado desde que la aceptacion
llega al oferente y en el domicilio de éste.

En las compraventas mercantiles, la regla es la contraria: el contrato se entiende
perfeccionado desde que el aceptante emite su declaracién (aunque ésta no haya sido
recibida por el destinatario de la misma) y, en consecuencia, en el domicilio de dicho

aceptante.

2.2. Contenido del contrato

Las reglas relativas al contenido del contrato, en cuanto a las obligaciones del comprador
y del vendedor, son similares a las recogidas en la Convencién, por lo cual nos remitimos

a lo expuesto mas arriba.

Igualmente se establece la garantia por eviccion, por la que el vendedor garantiza que la
mercancia vendida es irreivindicable cuando ha sido comprada en establecimiento abierto
al publico. En caso de que el comprador fuera privado de todo o parte de la mercancia,

aquél respondera ante éste.

La garantia por vicios ocultos (es decir, por los defectos que pudiera presentar la
mercancia) es mayor que la establecida en el régimen de la Convencién, ya que ésta no
recoge mas que la responsabilidad por falta de conformidad de la mercancia, pero no tiene

en cuenta otro tipo de defectos, como los vicios ocultos.

¢,Cuando se entiende que se produce la transmisién de la propiedad?
Segun nuestro derecho, es necesario distinguir entre el perfeccionamiento y la
consumacion del contrato:
1. El simple acuerdo entre las partes producira el perfeccionamiento del contrato.
Dicho momento varia segun que la compraventa sea mercantil o civil, como ya

hemos visto mas arriba.
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2. En cambio, la consumacion del mismo no se producira hasta que tenga lugar la
entrega, es decir, hasta que el comprador no tome posesién de la cosa y adquiera
la propiedad. De aqui se deriva que la transmisién de la propiedad tiene lugar

cuando el vendedor entrega las mercancias al comprador.

En nuestro sistema juridico, la celebracion del contrato de compraventa por si solo no
produce la transmisién de la propiedad. Es necesaria la entrega

En las compraventas internacionales, hay que tener en cuenta que este punto no se
encuentra regulado en la CV, por lo que, en caso de que las partes no dispongan nada, se

aplicara el derecho elaborado por una legislacién nacional.

En el caso de que el contrato se rija por el derecho espafiol, se aplicara el régimen que

acabamos de exponer.

¢,Cuando se produce la transmision del riesgo?
Segun nuestro derecho el riesgo se transmite con la propiedad, es decir, la cosa se pierde

para el duefio.

Sin embargo, existen muchos casos que son regulados por normas especificas, sin
preocuparse de quién sea el propietario, como por ejemplo el saneamiento por vicios

ocultos.

Hay que recordar que las reglas son distintas segun el caracter de la compraventa. En
principio diremos que en las ventas civiles la cosa se pierde para el comprador, mientras

gue en las mercantiles la cosa se pierde para el vendedor.

¢,Cudl es el papel de la autonomia de la voluntad?

Los dos cadigos, civil y mercantil, consagran el principio de la autonomia de la voluntad,
segun el cual “los contratantes pueden establecer los pactos, clausulas y condiciones que
tengan por conveniente siempre que no sean contrarios a las leyes, a la moral, ni al orden

publico”.
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¢, Cuadles son las reglas relativas a la forma?

Ningun requisito de forma es exigido por el derecho espafiol para este tipo de contrato.
Cuando la venta es de bienes inmuebles, ésta constar4 en escritura publica para la
inscripcion en el Registro de la Propiedad. Hay reglas especiales referidas a las ventas a
plazos, a las ventas de valores mobiliarios, de propiedad industrial, etc.

2.3. Incumplimiento del contrato

El incumplimiento del contrato puede ser resultado de la accion del comprador o de la del
vendedor.

¢, Cuadles son los remedios ante el incumplimiento del comprador?
Cuando el comprador falta a sus obligaciones:
e No colaborando para que tenga lugar la entrega de la mercancia: el vendedor podra

optar entre exigir el cumplimiento o la indemnizacién de dafios y perjuicios.

¢ No pagando el precio que debe: el vendedor puede igualmente optar entre exigir el
cumplimiento de la obligacion, para lo que cuenta con la indemnizacion de dafios y
perjuicios (en este caso, de los intereses pactados o legales) mas una garantia del
precio (los bienes vendidos estan afectados al pago, es decir responden de la

deuda del vendedor) o, por otro lado, proceder a la resolucién del contrato.

¢,Cudles son los remedios ante el incumplimiento del vendedor?

e Cuando el vendedor no entrega las mercancias debidas, el comprador puede
proceder a la resolucion del contrato (con indemnizacion de dafios y perjuicios) o
exigir la ejecucion.

¢ Cuando existe un defecto de cantidad o calidad, dispondra de las mismas acciones
anteriores, con reglas especiales en caso de compraventa mercantil.

e Cuando se produzca retraso en la entrega, en las ventas civiles debera el vendedor
estar constituido en mora para poder reclamar los dafios y perjuicios, mientras que
esto no se exige en las ventas mercantiles, ya que aqui la fecha de entrega es

considerada como un elemento esencial.
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¢, Cudles son los dafios y perjuicios indemnizables?
Segun el Cadigo Civil, se indemnizara no soélo la pérdida sufrida sino también la ganancia
gue se haya dejado de obtener. La persona que los reclama debe probar su existencia y

su cuantia.

En el régimen mercantil, la determinacién del dafio se puede realizar tanto en abstracto

como en concreto:

1. En la valoracion del dafio en abstracto, se supone que las partes han tenido que
proceder a la realizaciébn de otro contrato para reducir el dafio derivado del
incumplimiento (esto no es necesario probarlo). El dafio sera la diferencia entre el
precio de las cosas del contrato incumplido y el precio de mercado de esas mismas

cosas.

2. En la valoracién del dafio concreto se utilizara el precio al que efectivamente el
comprador o el vendedor realizaron la compra o la venta de las mercancias de

sustitucién, como consecuencia del incumplimiento de la otra parte.
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I 3. Contrato de intermediacion y de distribucion comercial

En el campo del comercio internacional el exportador se encuentra muy pronto con la
necesidad de organizar una apropiada red de distribuciébn de los productos que
comercializa en los mercados internacionales. Esta necesidad es mayor aun hoy debido a
la liberalizacién del comercio mundial y al desarrollo de la sociedad de consumo.

Tradicionalmente la implantacibn en nuevos paises se realizaba por medio de
comisionistas que actuaban en plazas diferentes a las del empresario que los contrataba,
pero hoy encontramos contratos mas especializados y sofisticados que responden a esta

necesidad.

Originariamente aparecio el contrato de comision por lo que es alrededor de él donde han
ido surgiendo otros muchos contratos de “colaboracién”. Asi, junto al contrato de comision,

encontramos el de representacion, mediacion o agencia.

Estos diferentes contratos (comision, mediacion y agencia) relativos a la distribucion se
encuentran organizados alrededor de un ndcleo comun: la existencia de un mandato por el
gue una persona desarrolla una actividad representando los intereses de otra (si bien la
mediacion posee un régimen especial que ya veremos). Se trata de una gestion de
intereses ajenos. Sin embargo, dichos contratos también presentan grandes diferencias

entre ellos, ya sea por la duracion, la revocacion, el resultado, la exclusividad, etc.

Junto a estos nuevos contratos del derecho espafol existen otros relativos a la distribucion
gue se encuentran regulados en el Derecho Comunitario. Trataremos aqui, debido a su
importancia en el tema que nos ocupa, por un lado, el contrato de concesion o distribucion

exclusiva, y por otro, el contrato de franquicia.

Es necesario recordar, antes de exponer el régimen de los mencionados contratos, que
éste se aplicara cuando sea la ley espafiola la que deba aplicarse al fondo del contrato, es

decir, cuando la regla de conflicto designe nuestra ley para regir dicho contrato.

Para saber cudl serd ésta ley haremos uso del sistema establecido por el régimen del

Convenio de Roma de 1980.
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3.1. Los contratos de intermediacién distribucién en el derecho espafiol
3.1.1 Disposiciones generales

¢, Cual es el régimen aplicable a éste tipo de contratos?
El régimen general para los contratos que se basan en una relacion de representacion es

el siguiente:

Cuando no exista un Convenio bilateral o multilateral especifico en esta materia, en una

representacion internacional:

1. La relacién entre el representante y el representado se regira por la ley apropiada
segun el mecanismo del Convenio de Roma de 1980.

2. Al excluir este Convenio de su campo de aplicacion la cuestion de si un empresario
puede quedar obligado frente a terceros por la actuacion de un intermediario, se
aplicara el articulo 10.11 del Cédigo Civil espafiol, que dispone que la
representacion voluntaria se regira por la ley del pais donde se ejerciten las

facultades conferidas.

3. Las relaciones juridicas que resultan de la ejecucion de estos contratos entre el
representante y el tercero, por un lado, y el representado y el tercero, por otro, se
regirdn por la ley que les corresponda (independientemente de la que rija el contrato

de comisién) segun el Convenio de Roma.

Hay que sefialar el hecho de que Espafa no forma parte de la Convenciéon de Unidroit,
firmada en Ginebra en 1983, sobre la representacién en materia de venta internacional de
mercancias; ni es parte tampoco de la Convencién de La Haya 1978, sobre la ley aplicable

a los contratos de representacion e intermediacion.

¢,Cudl es la forma del contrato?

En principio, ninguna forma especial es exigida para este tipo de contratos. Segun nuestro
derecho, podré ser probado por cualquier medio, si bien la prueba mediante testigos sola
no sera suficiente. En cuanto a los elementos de extranjeria, se regiran por lo dispuesto en

el Convenio de Roma.
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3.1.2 Contrato de representacion

El Cdédigo Civil define en su articulo 1.709 el contrato de mandato en los siguientes
términos: “Por el contrato de mandato se obliga una persona a prestar algin servicio o

hacer alguna cosa, por cuenta o encargo de otra”.

¢, Cuadles son las principales caracteristicas del contrato?

El elemento primordial del contrato de mandato es el otorgamiento de la representacion al
representante/mandatario. En este contrato, el mandatario actuard con los terceros en
nombre, por cuenta y representacion del mandante, formandose el contrato entre dicho
mandante y el tercero. En caso de que el representante contrate en nombre propio, se

obligara personalmente con tal persona.

¢, Cuadles son las obligaciones del representante?
El representante se obliga principalmente a:
1. Cumplir el contrato de acuerdo a los términos del mismo, con buena fe y diligencia.
2. Responder de su conducta y rendir cuentas de las operaciones que realice.
3. Entregar al mandante todo lo que reciba en virtud de la representacion.
4. En principio, el representante no responde personalmente de las obligaciones que
contrate con el tercero, a no ser que se obligue a ello expresamente o haya
sobrepasado los limites marcados a su representacion en los casos en que el

mandante no ratifique sus actos.

¢, Cudles son las obligaciones del representado?
El representado a su vez se obliga a:
1. Pagar la remuneraciéon segun lo acordado.
2. Anticipar las remuneraciones necesarias para la ejecucion del contrato.
3. Reembolsar las cantidades que el representante hubiera adelantado.
4. Responder de las obligaciones que contraiga el representante en su nombre dentro

de los limites de la representacion.
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3.1.3 Contrato de comisioén

Por el contrato de comision el comisionista se obliga a realizar por cuenta de otra persona
llamada comitente una o varias operaciones mercantiles que le han sido encargadas, pero
sin garantizar su resultado, a cambio de una retribucién que normalmente consiste en una

comision.

El articulo 244 del Codigo de Comercio define la comision mercantil como el mandato que
tiene por objeto un acto u operacion de comercio (elemento objetivo) y donde el comitente

o el comisionista sea comerciante o Agente mediador del comercio (elemento subjetivo).

¢ Quién es el comisionista?

Segun el articulo 244 del Cédigo de Comercio, el comisionista debe ser un empresario,
gue actla en principio en nombre propio (asumiendo el riesgo de la operacion), pero por
cuenta ajena (ya que consiste en una representacion), realizando actos u operaciones de

comercio (este es el elemento que la diferencia del mandato).

La comisién puede realizarse en nombre propio (obligandose directamente el comisionista
con la persona con quien contrate, sin revelar el nombre del comitente) o en nombre del
comitente (cuando se declara el nombre de la persona por cuenta de la cual se contrata,

guedando ésta obligada directamente con el contratante).

Segun la libertad del comisionista para realizar el encargo, la comision puede ser:
imperativa, donde los términos del negocio se encuentran detallados; indicativa, donde se
marcan las bases del contrato dejando mayor libertad al comitente para ejercerlo;
facultativa, donde se da una autorizacién al comisionista para realizar ciertos actos en

nombre del comitente.

¢,Cudles son las principales obligaciones del comisionista?
Las principales obligaciones que debe cumplir el comisionista son las siguientes:
1. Cumplir personalmente el encargo que se le ha encomendado con diligencia y
buena fe, respetando las instrucciones dadas por el comitente y consultandole lo

imprevisto.
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2. Rendir cuentas de su gestion, asi como de las cantidades recibidas, y transmitir al

comitente toda la informacion referente al contrato.

3. En principio el comisionista no respondera del incumplimiento del contrato por parte
del tercero, pero podra pactarse una comision de garantia en la que el comisionista

asuma tal responsabilidad (a cambio de una remuneracion mayor).

¢, Cuadles son las prohibiciones que debe respetar el comisionista?
1. Prohibicién de auto contratacién: prohibicion de comprar para si o para otro lo que
se le haya encargado vender, ni vendera lo que se le haya encargado comprar, sin

autorizacion del comitente.

2. Prohibicion de vender a plazos o con pago aplazado, salvo autorizacién del

comitente.

¢ Quién es el comitente?
El comitente es la persona que contrata con el comisionista. Puede ser natural o juridica y

el articulo 244 del Codigo de Comercio no exige que sea comerciante.

¢, Cudles son las principales obligaciones del comitente?
Las obligaciones mas importantes a la carga del comitente son las que siguen:
1. Pagar al comisionista el precio pactado, que normalmente sera un porcentaje de la
operacioén. Los créditos del comisionista frente al comitente le conceden un derecho
de retencién sobre las mercancias, asi como un derecho a ser pagado con el

importe de las mercancias vendidas con preferencia a cualquier otro acreedor.

2. Realizar una provision de fondos al comisionista para que desempefie sus

funciones.

3. Abonar los gastos y desembolsos en que hubiese incurrido el comisionista (con

aumento de intereses en caso de retraso en el pago).

4. Aceptar todas las consecuencias que se deriven de la operacion, siempre que ésta

se desarrolle dentro de los limites marcados por él.

23



Aﬁ Guias Contratacion nacional | 2021

¢,Cudles son las causas de extincion del contrato?

El contrato de comision se extingue por las siguientes causas:
1. Por las causas generales de extincion de los contratos.
2. Por la muerte o inhabilitacién del comisionista.

3. Por la renuncia del mismo.

4

Por la revocacion de la comision por parte del comitente.

Como en cualquier otro contrato, la parte que incumpla sus obligaciones debera a la otra,
dafos y perjuicios ocasionados, dando lugar a una causa de resolucion del contrato, a no
ser que ésta Ultima (la parte dafiada) prefiera exigir la ejecucion de tal contrato.

3.1.4 El contrato de mediacién (o corretaje)

El contrato de mediacion es un contrato en el que una persona se obliga a pagar a otra una
remuneracion a cambio de que ésta, el mediador, realice una actividad encaminada a

ponerla en relacion con un tercero para concertar con éste un contrato determinado.

El contrato de mediacion se diferencia de los anteriores en que en éste no se ejerce

representacion alguna y el mediador actta con total imparcialidad al acercar a las partes.

¢,Cuadles son las caracteristicas de este contrato?
El contrato de mediacion es un contrato atipico, que no se encuentra regulado en el Cédigo
de Comercio. Sus principales caracteristicas son las siguientes:

1. El mediador se compromete a realizar todo lo posible para encontrar a alguien con
quien su cliente pueda celebrar el contrato, pero no asume una obligacion de
resultado.

2. El mediador no contrata con el tercero, simplemente acerca las partes, que seran
las que celebren el contrato posteriormente, si esto se produce.

El mediador es retribuido si se consigue el resultado deseado.

La actividad del mediador se desarrolla con total independencia.

¢,Cuadles son las obligaciones del mediador?
1. Hacer todo lo posible para encontrar a la persona con quien su cliente concierte la
operacion.

2. Guardar secreto sobre las instrucciones recibidas de su cliente.
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3. Aconsejar al cliente de como defender mejor sus intereses.
4. Informar al cliente de la marcha de sus gestiones.

¢, Cuadles son las obligaciones del cliente?
1. Proporcionar al mediador la informacion necesaria para que realice su funcion.

2. Pagar la comision pactada al mediador.

3.1.5 Contrato de agencia

El contrato de agencia se encuentra regulado en la Ley de 27 de mayo de 1992 sobre
contrato de agencia (LCA), promulgada en transposicion de la Directiva 86/653/CEE de 18
de diciembre de 1986, sobre los agentes comerciales independientes.

Se aplican subsidiariamente:
e Primero, las normas del Cédigo de Comercio sobre la comisién mercantil.

e Segundo, las normas del Cédigo Civil sobre le mandato.

En los casos en que se produzca un conflicto de leyes, se aplicaran las soluciones previstas

por el Convenio de Roma de 1980.

¢ Qué es un contrato de Agencia?

Se trata de un contrato por el cual “una persona, natural o juridica, denominada Agente, se
obliga frente a otra de manera continuada y estable a cambio de una remuneracion, a
promover actos u operaciones de comercio por cuenta ajena, o a promoverlos y concluirlos
por cuenta y en nombre ajenos, como intermediario independiente, sin asumir, salvo pacto

en contrario, el riesgo y ventura de tales operaciones”. (articulo 1 LCA).

El contrato de agencia incorpora un elemento de estabilidad que lo diferencia de los

anteriores.

¢,Cual es la forma requerida para este tipo de contrato?
En principio, este contrato, como los anteriores, no necesita una forma especial para su
validez, puede ser concluido verbalmente, y sera eficaz siempre que su existencia pueda

constar de alguna de las formas reconocidas en derecho.
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Sin embargo, el articulo 22 de la Ley del 92 posibilita que cualquiera de las partes pueda
exigir que la otra formalice el contrato de agencia por escrito.

¢Cudles son las caracteristicas del Agente?
El agente es una persona natural o juridica, comerciante independiente, que realiza por

cuenta ajena, una actividad de promocion o de promocion y conclusion de negocios.

El agente, si ha sido facultado para ello, concluira los contratos en nombre de la persona

para la cual los promueve.

El agente puede actuar de forma mediata, creando una red de subagentes, o de forma
inmediata.

¢, Cuadles son las obligaciones del Agente?
El Agente se compromete a:

1. Promocionar y, en determinadas circunstancias, también concluir, operaciones
comerciales por cuenta del Empresario.

2. Salvaguardar los intereses del Empresario, lo cual implica que, en situaciones de
conflicto de intereses, deben prevalecer los de aquél. Dentro de esta obligacion se
incluye los deberes de no-competencia, de seqguir las indicaciones del Empresario,
de guardar secreto o de comprobar la solvencia de los clientes.

Obligacion de informacion.
En determinadas ocasiones, el Agente se puede comprometer a garantizar el buen

fin de los negocios.

¢En qué consiste el pacto de prohibicién de competencia?
El Agente, durante la vigencia del contrato tiene una prohibicién de competencia, es decir,
de realizar actividades que compitan con la del Empresario al que representa. Esta
obligacion termina al acabar la relacién contractual.
¢Cuédles son los requisitos para que este pacto sea valido?
Los requisitos para la validez de dicho pacto son los siguientes:

1. Duracién determinada.

2. Forma escrita.

3. Limitacién en cuanto a la actividad.
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En ningln caso el pacto tendra una vigencia mayor a dos afios y se limitard a una zona

geografica determinada, o a ésta y al grupo de personas confiadas al Agente.

¢, Cuadles son las caracteristicas del Empresario que contrata con el Agente?
La persona que concluye con un agente un contrato de agencia es siempre un Empresario
mercantil (ya sea persona natural o juridica). Esto lo diferencia del contrato de comision,

donde el comitente puede ser o0 no ser un comerciante.

¢Cudles son las obligaciones del Empresario?
El Empresario se obliga a:
1. Pagar al Agente la comisién convenida.
2. Entregarle los documentos y materiales necesarios para el desarrollo de su
profesion.
3. Obligacién de informarle todo lo que pueda ser importante para la ejecucién de sus
obligaciones.

4. Deber de actuar de buena fe.

¢,Como se realiza el pago del agente?
El pago se hara por medio de una comisién, definida como la remuneracion de caracter
variable segun el volumen o el valor de los actos u operaciones que se hayan promovido o

promovido y realizado.

El Agente tendra derecho a la comision desde el momento en que el acto u operacion se

haya concluido gracias a su intervencion.

¢,Cuando se produce la extincion del contrato?
1. En los contratos pactados por duracién determinada, el contrato finaliza por el
transcurso del tiempo convenido.
2. En los contratos pactados por tiempo indeterminado, por la denuncia unilateral del

contrato.

¢,Como se realiza la denuncia del contrato?
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La denuncia se har4 por medio de una declaracién de voluntad unilateral dirigida y

comunicada por medio de una parte a la otra, tendente a finalizar el contrato.

Es necesario un preaviso por escrito. El plazo de este preaviso ser4 de un mes por cada
afo de duracién del contrato de agencia, con un maximo de seis meses. No es necesario

la existencia de un motivo.

¢,Cuando se puede producir la resolucién del contrato?
El contrato puede ser resuelto en determinadas circunstancias:
1. Por incumplimiento (sustancial o esencial) total o parcial, de las obligaciones
contraidas.
2. Cuando la otra parte haya sido declarada en estado de quiebra o se haya admitido

a tramite la solicitud de suspension de pagos.

¢,Cuando tiene el Agente derecho a una compensacion econémica?
Extinguido el contrato de agencia, el Agente tendra derecho a una compensacion cuando
haya proporcionado nuevos clientes al empresario o haya incrementado sensiblemente el

volumen de sus negocios y ello sea conforme a la equidad.

3.1.6 Contrato de distribucion.

La Ley 2/2011, de 4 de marzo, de Economia Sostenible en su Disposicién Adicional
Decimosexta, modifica la Ley 12/1992, de 27 de mayo, sobre Contrato de Agencia,
afiadiendo una disposicion adicional que regula por primera vez en el derecho espafiol los

contratos de distribucion.

Con esta reforma, se ha fijado por fin un marco normativo, aungque con caracter provisional
o transitorio ("hasta la aprobacion de una ley reguladora de los contratos de distribucion”,
gue dota de mayor seguridad juridica a las relaciones de distribucion (al menos en el sector
de la distribucion de vehiculos automoviles e industriales) que hasta este momento
carecian de cualquier regulacion legal, habiendo sido la Jurisprudencia la encargada de
definir la naturaleza, caracteres y algunas de las obligaciones y derechos propios de este

tipo de contratos (basicamente, las indemnizaciones por clientela y por dafios y perjuicios).

Los puntos esenciales de la reforma son los siguientes:
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1. En primer lugar, se configura definitivamente la distribucion como contrato con
vocacién de estabilidad en el tiempo, en el que la nota de independencia respecto
del principal, asumiendo el distribuidor el riesgo y ventura de las operaciones
comerciales, es elemento esencial del mismo y lo que, fundamentalmente, lo

diferencia del contrato de agencia.

2. En segundo lugar, se establece que los preceptos de la ley del contrato de agencia
tendran caracter imperativo y seran directamente aplicables a los referidos
contratos de distribucion (a salvo de otra ley expresamente aplicable), siendo
ademas nulo todo pacto en contrario por el que el proveedor (0o concedente) se
reserve la facultad de modificar unilateralmente el contenido esencial del contrato.
Asi mismo, se fija como foro de competencia territorial imperativo (y, por tanto,

indisponible para las partes) el juez del domicilio del distribuidor.

3. El distribuidor Gnicamente vendra obligado a realizar las inversiones especificas
gue sean necesarias para la ejecucion del contrato que figuren expresamente
relacionadas, de forma individualizada, en el contrato o sus modificaciones, y
Unicamente en el caso de que se establezca para cada una de ellas el periodo en
el que se considere que quedaran amortizadas. A estos efectos, se consideraran
inversiones especificas aquellas que no puedan ser aprovechadas de modo real y

efectivo para usos distintos a la ejecucion del contrato de distribucién.

4. Cuando el proveedor exija al distribuidor una compra minima de productos
contractuales para disponer de un stock calculado en funcién de los obijetivos
comerciales, el distribuidor podra devolverle los productos suministrados y no
pedidos por clientes una vez transcurran sesenta dias desde su adquisicién. En
este caso, el proveedor estara obligado a recomprar al distribuidor los productos

devueltos en las mismas condiciones en que se compraron.

5. En caso de extincion del contrato, ya sea por vencimiento de su plazo o por
cualquier otra causa, el distribuidor tendra derecho a percibir las siguientes
cantidades en concepto de compensacion o indemnizacion por los conceptos que

se indican:
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a. Elimporte correspondiente al valor de las inversiones especificas pendiente
de amortizacion en el momento de la extincién del contrato.

b. Una indemnizacién por clientela que en ningdn caso podra ser inferior al
importe medio anual de las ventas efectuadas por el proveedor al distribuidor
durante los ultimos cinco afios de vigencia del contrato, o durante todo el
periodo de vigencia del contrato si éste hubiese sido inferior.

c. Lasindemnizaciones del personal laboral del que haya tenido que prescindir
el distribuidor por la extincion del contrato.

d. Asimismo, en cualquier caso de extincion del contrato, el proveedor vendra
obligado a adquirir del distribuidor todas aquellas mercancias que se hallen

en poder de este ultimo, al mismo precio por el que hubieren sido vendidas.

Las anteriores compensaciones se establecen sin perjuicio del derecho de
indemnizacion a favor de la parte correspondiente por los dafios y perjuicios
ocasionados por los incumplimientos contractuales en que hubiere podido incurrir

la otra parte, siendo nulo cualquier pacto en contrario.

6. EIl proveedor no podra negar su consentimiento a la cesion total o parcial del
contrato de distribucion de vehiculos automéviles e industriales si la empresa
cesionaria se compromete por escrito a mantener la organizacién, estructura y

recursos que el empresario cedente mantenia afectos a la actividad de distribucion.

3.2. Los contratos de distribucién en el derecho comunitario.

La Unién Europea ha establecido una serie de reglas estrictas para la regulacion de
contratos de distribucién comercial, llegando a sancionar su violacién de una forma muy

dura con la finalidad de defender el principio de libre competencia.

Los acuerdos contemplados son los siguientes:
1. En principio, los acuerdos en los que un Empresario contrata con un Distribuidor,
sin concederle ni imponerle restricciones u obligaciones de exclusividad o relativas
al territorio al que se refiere el acuerdo, son consideradas como “distribuciéon

autorizada”.
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2. Cuando el Proveedor concede un derecho de exclusividad a favor del Distribuidor

en un determinado territorio, se trata de un acuerdo de “distribucion exclusiva”.

3. Cuando el Distribuidor acepta comprar al Proveedor todas las existencias de un

producto determinado, se trata de un acuerdo de “compra exclusiva”.

4. Cuando el Proveedor pretende controlar los medios y vias de distribucion de sus
productos, exigiendo que se comercialicen en determinados puntos de venta que
relinan unas caracteristicas especiales, se trata de acuerdos de “distribucién

selectiva”.

Estas practicas se basan en una restriccion de competencia, lo cual se encuentra en

principio prohibido segun los articulos 81 y 82 del Tratado de Amsterdam.

Sin embargo, algunos acuerdos han sido objeto de determinadas exenciones, ya sea

individuales o por categorias.

Se benefician de las exenciones individuales los acuerdos que, a pesar de incurrir en las
prohibiciones de los citados articulos, proporcionan tales ventajas a los consumidores que

compensan los perjuicios derivados de la restriccion de competencia.

Ademas de las exenciones anteriores encontramos las exenciones por categorias, que
benefician a grupos determinados de contratos con unas caracteristicas generales fijadas

con antelacion.

¢,Cudles son estas exenciones por categorias?
Los Reglamentos que han tratado estas materias son:
¢ El Reglamento 1983/83, sobre los acuerdos de distribucion exclusiva.
¢ El Reglamento 1984/83, sobre los acuerdos de compra exclusiva.
e El Reglamento 4087/88, relativo a las categorias de acuerdos de franquicia.
e El Reglamento 1475/95, relativo a la distribucion de vehiculos automoviles.
e El Reglamento nuevo 2790/1999, sobre determinadas categorias de acuerdos
verticales y practicas concertadas, que sustituye a los antiguos Reglamentos de

distribucion y compra exclusiva, asi como el de franquicia.
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3.2.1 Contrato de concesion

El contrato de concesion mercantil no se encuentra regulado en nuestro derecho, por lo
cual constituye un contrato atipico desde el punto de vista de su positividad. Sin embargo,
es un contrato muy conocido y practicado, de ahi que se hable de su “tipicidad social”’. Se

trata de un contrato mercantil por analogia con el contrato de agencia.

¢En qué consiste un contrato de concesion?
Un contrato de concesidn es aquél por el cual un Empresario concede a otro el derecho de
vender, con exclusividad o no, los articulos que él fabrica o comercializa, en su propio

nombre y por su propia cuenta.

¢ Cuadles son las principales caracteristicas del contrato?
Son las siguientes:
1. EIl distribuidor se encarga del desarrollo u organizacién de la distribucion en el
territorio que se le ha encomendado.
2. Esfrecuente en este tipo de contratos conceder al distribuidor un derecho exclusivo
de compra sobre los productos del fabricante.
La relacion sera de larga duracion.
Existe una obligacién de estricta lealtad entre los contratantes de lo que se deriva
que el distribuidor no debera vender productos de la competencia en el territorio
sobre el que posee la exclusividad.

5. Normalmente, el distribuidor comercializara productos de marca.

¢,Cual es el contenido de un contrato de concesién?
Se trata de constituir un marco a partir del cual las partes realizaran en el futuro una serie

de ventas.

¢,Cudles son las obligaciones del concesionario?
El concesionario se obliga a lo siguiente:
1. Comprar los bienes acordados, segun la cuantia, los plazos y los precios
determinados en el contrato, manteniendo un stock determinado.
2. Hacer una determinada publicidad en el territorio para promover las ventas e incluso

realizar un volumen minimo, si asi se ha acordado.
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3. Respetar la obligacibn de no-concurrencia y cuando se haya pactado la
exclusividad, no comprar productos o mercancias de empresarios concurrentes.

4. Prestar un servicio de atencion al cliente y de reparacién en determinadas
ocasiones.

5. Proteger la marca del concedente.

¢, Cuadles son las obligaciones del concedente?
Son las siguientes:
1. Vender los productos segun se haya acordado.
2. Asistir al concesionario técnica y comercialmente, poniendo a su disposicion los
materiales y documentos necesarios para que desarrolle su actividad profesional.
Reponer los bienes que se dafien y prestar una garantia.

Informar al concesionario de cualquier novedad que pueda ser importante para él.

¢,Como se extingue el contrato de concesiéon?
Al igual que en los contratos de agencia, se dan dos supuestos:
1. Si el contrato se ha pactado por un tiempo determinado, éste se extinguira por
transcurso de dicho plazo.
2. Si el plazo fuera indeterminado, el concedente podra poner fin al contrato sin
necesidad de un preaviso (a diferencia del contrato de agencia comercial, para el

gue si se requiere este Ultimo).

3.2.2 Contrato de franquicia

La franquicia constituye una de las formas mas actuales e innovadoras de la distribucion
comercial. Los contratos de franquicia consisten en una cooperaciéon comercial entre dos
empresas independientes por la cual la empresa titular del derecho de franquicia, es decir,
la Empresa Franquiciadora, concede a una o varias empresas el derecho a usar sus
marcas o signos distintivos en la comercializacion de sus productos.
¢,Cudles son las caracteristicas del contrato?
Las caracteristicas principales de un contrato de franquicia son las siguientes:

1. Se trata de una cooperacion comercial entre dos empresas independientes.

2. Consiste en un contrato de arrendamiento de bienes y servicios que incluye la

cesion de derechos de propiedad intelectual.

3. Conlleva asistencia técnica o know-how proporcionado por el titular de la franquicia.
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Incluye la concesion de licencias y/o marcas.
Cesion de un conjunto de métodos y medios propios para que la empresa
franquiciada desarrolle mejor su actividad.

6. Dicha empresa vendera bienes o servicios bajo la marca y nombre comercial de la

empresa franquiciadora, utilizando sus métodos comerciales u operativos.

¢Cudl es el contenido del contrato?

En este contrato, la empresa que concede la franquicia cede el uso de la marca y
proporciona los medios de comercializacion de un producto o servicio. A su vez, la empresa
franquiciada financia las inversiones necesarias y se encarga de la comercializacion,
responsabilizandose de la venta o prestacién de servicios y retribuyendo a la Empresa

Franquiciadora segun se hubiera pactado en el contrato.

¢,Cuadles son las obligaciones de la empresa franquiciadora?
La empresa franquiciadora se obliga a:
1. Conceder el derecho de utilizacién de su nombre comercial y sus marcas.
2. Facilitar la asistencia comercial propia tanto al principio como durante la vigencia
del contrato.
3. Respetar el pacto de exclusividad en el territorio concedido a la empresa
franquiciada.
4. Controlar que la actividad de la empresa franquiciada se mantiene dentro de los
limites del buen nombre comercial.
Transmision del know-how y formacion continuada hasta la extincion del contrato.
Mantener en vigor los derechos que transmite la franquicia.

Hacer publicidad global de las tiendas y la cadena de productos.

© N o O

Obligacién de aprovisionamiento, disponiendo del stock suficiente.

¢,Cudles son las obligaciones de la empresa franquiciada?
La empresa franquiciada se obliga a:
1. Comprar bienes que posean el nivel minimo de calidad exigido por la empresa
franquiciadora.
2. Adquirir los bienes que comercialice dicha empresa en los casos en que asi se

pacte.
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3. No distribuir bienes que estén en competencia con los de la empresa
franquiciadora.

4. No utilizar la franquicia fuera del territorio para el cual ha sido concedida, ni después

de finalizado el periodo para el cual fue otorgada.

Pagar la remuneracion convenida.

Respetar las reglas de la empresa franquiciadora en cuanto al establecimiento.

Guardar secreto en cuanto a la informacion proporcionada para realizar el negocio.

Desarrollar y mantener un nivel minimo de ventas y de existencias en el almacén.

© © N o o

Proteger los derechos de propiedad intelectual e industrial de la persona titular.

3.3. Otras formas de distribucion en el derecho espafiol
3.3.1 Informacién sobre las joint ventures

Existen diferentes métodos o vias para proceder a la implantacién de la empresa en un
mercado externo, que se pueden agrupar en tres grupos, segun el control que ejerza dicha
empresa sobre el canal de distribucion de los productos.
e Las formas que dan a la empresa un gran control de la accion desarrollada en estos
mercados: red comercial propia, filiales comerciales o sucursales.
e Aguéllas en las que la empresa comparte su control con terceros: el piggy back,
consorcio, joint ventures, AEIE.
e Aquéllas que suponen la subcontratacion de las ventas en el exterior, ejerciendo la
empresa exportadora un control muy pequefio sobre tal mercado: las trading

companies o la venta via importador-distribuidor.

La eleccion del canal mas apropiado dependera de multiples factores, como el tipo de
producto o servicio que se pretende comercializar, el potencial de la empresa, las
caracteristicas de la economia, legislacion, fiscalidad, etc. del pais en el que desea

implantarse, etc.

Dentro del segundo grupo de formas de distribucibn que acabamos de presentar
encontramos las joint ventures. La “joint venture” o empresa conjunta (aunque la
expresion inglesa se utiliza en todo el mundo), es una de las posibilidades de cooperacion

mas utilizadas en la actualidad para implantarse en el extranjero.
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Consiste en una forma de asociacion entre empresas independientes de distintos paises
con la finalidad de colaborar en los aspectos técnico, comercial y/o financiero de un
negocio. Esta asociacion o unién temporal de empresas da lugar a la creacién de una
nueva empresa independiente, por medio de la constitucion de una sociedad mixta o
simplemente por la firma de un contrato que organizara sus relaciones futuras.

En cualquiera de los dos casos, la empresa conjunta es una empresa con identidad propia
debido a su independencia respecto de las empresas padres. Esto no quiere decir que en
todos los casos posea personalidad juridica propia, lo cual solo ocurrira si la joint venture
si se constituye en alguna de las formas juridicas previstas por la legislacién de que se
trate.

Los socios locales de la joint venture pueden ser: gobiernos y sociedades paraestatales,

instituciones financieras, importadores u otros inversores privados.

Existe un documento marco que sienta las bases de la colaboracién que se establecera
entre los socios. Este organizara sus relaciones futuras y a partir de aqui se podran celebrar

nuevos acuerdos concretos para ejecutar el anterior.

Encontramos dos tipos fundamentales de joint ventures, las comerciales y las industriales,

cuyas caracteristicas expondremos a continuacion.

3.3.2 Tipos de joint ventures

a. Las joint ventures comerciales

Se utilizan para distribuir los productos de una de las empresas en el pais de la otra, es un
método de exportacion.

Las empresas padres aportaran capital, personal, tecnologia, etc., y participaran en la toma
de decisiones estratégicas. Compartirdn las inversiones y los riesgos, pero también los
resultados de la nueva empresa. Se trata de poner en comin los conocimientos, la
experiencia, y los medios de varias empresas para reducir la competencia y poder estar
presentes simultaneamente en varios mercados. Asi, una empresa espafola puede valerse
de la capacidad de comercializacion de una empresa extranjera para introducir sus
productos en el pais de la segunda y a cambio ésta se valdra a su vez de la capacidad de

comercializacion de la empresa espafiola para colocar sus productos en Espafa. Gracias
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a ellas, se produce una mejor asignacion de recursos al utilizar canales de distribucién que

ya existen en lugar de tener que crear unos nuevos.

Las joint ventures son una forma de colaboracién a corto plazo, tienen una duracion de
entre uno y tres afios después de los cuales se puede proceder a métodos de cooperacion
mas integrados o estrechos.

Las empresas conjuntas pueden clasificarse de distintas formas:

1. Pueden ser horizontales, cuando se realizan entre competidores directos y la
empresa creada se sitla en el mismo sector; o verticales, si es creada por empresas
gue seran proveedores o clientes de la nueva.

2. lgualitarias, si los socios poseen el mismo poder de influir en la toma de decisiones
de la empresa; 0 mayoritarias, si uno posee mayor poder que el otro.

3. Nacionales o internacionales, etc.

b. Las joint ventures industriales

En los casos en que la exportacion no es posible como forma de introducirse en los
mercados de otros paises, bien porque los gobiernos impidan la importacién o bien porque
la dificultan, existen distintas posibilidades de actuacién, como la cesién de tecnologia o la

creacion de una joint venture industrial. Trataremos a continuacion la segunda.

La “joint venture industrial” es una asociacién temporal de empresas en la que los
participantes asumen otras obligaciones ademas de las participaciones que realizan y en
la cual se fabrica, se ensambla o se termina los productos o parte de ellos en el pais

extranjero.

Esto supone que la empresa que pretende implantarse en el huevo pais debe ponerse de
acuerdo con sus socios del pais donde se implante en lo que sera la inversion, la

financiacién, el uso de su tecnologia y la comercializaciéon de los productos.

Se trata de una técnica diferente a la de la transmision de tecnologia industrial o a la de la

franquicia internacional.

Las principales caracteristicas son:

1. El socio local necesita capital, tecnologia y direccion.
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2. El socio extranjero es consciente del valor de asociarse con un socio local para
entrar en su mercado.
Los dos socios estdn movidos por el interés de cooperar para maximizar beneficios.
El extranjero aporta normalmente tecnologia y capital mientras que el socio local
aporta activos fijos, comercializacion, identidad nacional, etc.
Los socios unen sus recursos eliminando la competencia entre ellos.

Normalmente, suelen compartir la direccion de la empresa.

3.3.3 La Agrupacion Europea de Interés Econdmico (AEIE)

Se trata de una especie de Joint Venture europea que busca promover la cooperacion entre
empresas de distintos paises comunitarios desarrollando actividades auxiliares a la de las

empresas que la crean.

Consiste en un marco juridico en el que las empresas colaboran para aumentar su
competitividad sin por ello perder su independencia. Con él se busca proporcionar una
estructura legal que impulse a las empresas a colaborar entre si y al mismo tiempo
favorezca la realizacion del mercado Unico, que es uno de los fines fundamentales de la

Union Europea.

Su origen se encuentra en el Groupement d’Intérét Economique, creado en Francia en el
afio 1967 que se adapto a las necesidades europeas, dando lugar al Reglamento 2137/85
del Consejo de Ministros de la C.E.E. Es la primera forma juridica auténticamente europea

y se caracteriza por una gran flexibilidad.

La A.E.L.E. puede agrupar personas fisicas o juridicas, no necesita estar dotada de capital
social, pero debe revestir la forma de asociacion y cumplir las formalidades requeridas por

el pais donde se constituya.

Su ambito de actuacion es muy amplio: puede desarrollar actividades de investigacion y
desarrollo, de asesoria de todo tipo, asistencia técnica, formacion de personal, creacion de
servicios comunes, etc. pero no podra dedicarse a la gestion de las operaciones

conseguidas por los socios.

Entre los requisitos que debe reunir se encuentran:
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1. La necesidad de estar constituida al menos por dos socios (personas fisicas o
juridicas), con domicilio en dos Estados miembros de la U.E. diferentes.
El de basarse en un contrato de asociacion que deberé constar en escritura publica.
Estar domiciliada en la UE.
Acompafar su denominacion con las siglas A.E.I.E. o “agrupacién europea de

interés econdmico”.

La A.E.I.LE. estara regida por sus miembros, que tomaran sus decisiones de forma
colegiada, y por él o los administradores. Las empresas que la forman son ilimitada y
solidariamente responsables de sus obligaciones y pagaran los impuestos
correspondientes a los beneficios que obtengan.

En Espafia, la ley que introdujo el Reglamento sobre las A.E.L.E., adaptandolo al
ordenamiento espafiol fue la Ley 12/1991, del 29 de abril, que regula ademas la Agrupacion
de Interés Econdmico (es decir, las puramente internas), cuya configuracion es homogénea
aladelaA.E.LE.
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I 4. Arbitraje comercial internacional en el Derecho Espaiol

4.1. Introduccidn

En el ambito del comercio exterior, como en cualquier otro, surgen litigios como
consecuencia de las diferencias que se derivan de la interpretacion y la ejecucion del

contrato.

Una vez que un litigio nace entre dos partes de un contrato internacional se presentan un
grave problema dado que no existe una jurisdiccion internacional especifica para juzgar los
litigios derivados de los contratos mercantiles internacionales. Asi, habra que determinar

cual sera el Tribunal apropiado para conocer del caso.

Al tratarse siempre de un tribunal nacional, es decir, de una de las partes, esto coloca a la
otra en situacion de desventaja con respecto a la primera. La solucién de recurrir al Tribunal
de un tercer Estado no soluciona todos los problemas porque a veces estos Tribunales se
declararan incompetentes, precisamente por falta de conexion con el objeto de la

controversia.

Ademas de lo anterior, tampoco existe una ley Unica que deba regir el problema, ya que al
estar conectado con varios ordenamientos habrd varias leyes susceptibles de ser

aplicadas.

Por esta razén ha sido necesario encontrar vias alternativas de solucion de los conflictos
nacidos en este A&mbito. Asi han aparecido formulas como la conciliacion, la mediacion, los
buenos oficios de las Camaras de Comercio, las gestiones diplomaticas, el mini-trial, etc.

pero es sin duda el arbitraje la que mas importancia ha tenido hasta ahora.

4.2. Delimitacion del concepto y clasificacion del arbitraje

¢ Qué es el arbitraje?
El arbitraje es una forma juridica de solucion de conflictos que se diferencia de la justicia
tradicional porque tiene un caracter mixto, debido a la presencia de elementos

convencionales y jurisdiccionales a la vez:
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Por un lado, tiene un origen convencional, es decir estd basado en la voluntad de las partes,
gue deciden libremente someter sus litigios al arbitraje;

Por otro, tiene un valor jurisdiccional, es decir, tiene un efecto procesal similar a la sumision

a los tribunales estatales, que aparece desde que las partes deciden recurrir a él.

¢ Qué es el arbitraje “comercial”?
Es necesario partir de la base de que se trata de un arbitraje privado, en el que no se
incluyen los asuntos juridico-publicos, sino solamente los asuntos relacionados con el

comercio.

Pero ademas es muy importante concebir el término “comercial” de una forma diferente a
como lo delimita cada derecho interno, sobre todo porque no se trata simplemente de un

arbitraje comercial, sino comercial-internacional.

¢ Qué significa arbitraje “internacional”?
Se trata de un arbitraje que presenta algun elemento de extranjeria como puede ser la
diferente nacionalidad o residencia de las partes, el lugar de ejecucion del contrato o el

lugar donde se encuentra el objeto del contrato que da lugar a la controversia, etc.

Sera muy util, para ayudarse a delimitar el significado de esta expresién, atender al
significado que de ella da la Ley Modelo de Arbitraje de 1985 de la Comision de las
Naciones Unidas para la Unificacién del Derecho Mercantil Internacional. Esta ley da el
sentido mas amplio posible del “arbitraje comercial internacional”, con lo cual sera asi como

haya de ser entendida.
¢, Qué materias quedan excluidas del arbitraje?
No todas las materias que pueden dar lugar a una controversia juridica son susceptibles

de ser arbitradas.

Las partes pueden someter todas sus disputas presentes y futuras a arbitraje, siempre que

se trate de materias de libre disposicion conforme a Derecho.

No son susceptibles de ser arbitradas:
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1. Las cuestiones sobre las que haya recaido una sentencia judicial firme y definitiva,
excepto las cuestiones derivadas de su ejecucion.

2. Las materias sobre las que las partes no tienen la libre disponibilidad de sus
derechos, ni las que se encuentren intimamente ligadas a estas Ultimas.

3. Las cuestiones en las que deba intervenir el Ministerio Fiscal en representacion y

defensa de quienes no pueden actuar por si mismos.

Por otro lado, también queda excluido el arbitraje laboral.

¢Cudles son las ventajas del arbitraje?

El arbitraje destaca por ser una forma mas rapida, menos costosa y mas flexible de
solucionar un litigio. Son las partes las que establecen las reglas del arbitraje a las que se
van a someter, sin depender de leyes procesales o sustantivas impuestas por normativa

nacional o internacional.

Es muy importante el hecho de que se trata de un procedimiento confidencial, los laudos
no son publicos (al revés que los procedimientos de los tribunales estatales, que son
publicos). La discrecion es una caracteristica primordial para los agentes del comercio
exterior. Todo lo que se diga en el procedimiento arbitral no sera conocido por personas

distintas a los intervinientes.

También destaca el hecho de que los arbitros sean personas especializadas en las
materias que se les encargan, lo cual les hace mucho mas adecuados para “juzgar” estos
problemas y llegar a soluciones mas apropiadas que llegarian los jueces normales, los
cuales se encuentran fuera del mundo de los negocios. Ademas, se podra llevar a cabo un
aplicacion de multiples sistemas legales en un solo caso. A os arbitros, al no ser un érgano

perteneciente a un pais, se les presume mayor independencia

¢,Cudles son los principales tipos de arbitraje?
a. Dependiendo de su naturaleza, el arbitraje puede ser:
1. De derecho: Se decide ajustandose a lo dispuesto en las leyes o en un sistema
juridico determinado. El laudo se dicta aplicando unas determinadas leyes

procesales y sobre el fondo.
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2. De equidad: En el que se decide conforme a los conocimientos de los arbitros o del
Tribunal arbitral, respetando las disposiciones imperativas de la ley, que actdan

como limites.

En caso de que las partes no hayan elegido expresamente el arbitraje en derecho, se
sobreentendera que se ha elegido el arbitraje en equidad.

b. Dependiendo de su organizacion, puede ser:

1. Institucional: Las partes se remiten a lo establecido en las normas o reglamentos
de un centro o corte de arbitraje determinados. Es una modalidad que ofrece mas
estabilidad y experiencia, pero también es mas cara.

2. Ad hoc: Las partes eligen directamente a una persona como arbitro, fijan las reglas
del procedimiento, etc. Es el tipo de arbitraje que aporta mayor flexibilidad.

4.3. Regulacion

¢, Cuales son las principales normas juridicas que regulan el arbitraje internacional
en Espafa?

Son los siguientes:

1. Por un lado, sefialaremos los principales Convenios en este area:

o Convenio de Nueva York de 1958, sobre Reconocimiento y Ejecucion de
Sentencias Arbitrales Extranjeras, de aplicaciéon universal.

o Convenio Europeo sobre Arbitraje Comercial Internacional, firmado en
Ginebra en 1961 (aplicable cuando las partes tengan su residencia habitual,
su domicilio o su sede social en Estados contratantes diferentes).

o Convenio sobre Arreglo de Diferencias relativas a Inversiones entre Estados

y Nacionales de Otros Estados, firmado en Washington en 1965.

2. En Espafa, el arbitraje fue regulado por primera vez a través de la ley 36/1988 de
5 de diciembre, derogada por la actual Ley 60/2003 de 23 de diciembre, de
Arbitraje (en lo sucesivo también “Ley de Arbitraje” o “LA”), modificada por la Ley
13/2009 de 3 de noviembre y por la Ley 11/2011, de 20 de mayo. De corte

vanguardista y técnicamente anglosajona, esta normativa se inspiré en la norma-
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modelo sobre arbitraje comercial internacional, elaborada por Naciones Unidas. Asi
paises como Australia, Finlandia, Canada, Nigeria y en Norteamérica los Estados
de California, Texas o Connecticut, siguen este tipo de legislacién arbitral.

Esta ley favorece la difusion de la practica del arbitraje, tanto a nivel nacional como
internacional, y promueve la unidad de criterios en su aplicacién, proporcionando
una mayor eficacia como medio de resolucién de controversias, consagra, al mismo
tiempo, un régimen especial para el arbitraje, contenido en una norma especifica y

auténoma: el convenio arbitral.

Resulta de gran importancia debido a que con ella se regula por primera vez, de
forma clara y precisa, las circunstancias que deben darse para que un arbitraje se
considere internacional, estableciéndose las siguientes pautas:
¢ Que, en el momento de celebracion del convenio arbitral, las partes tengan
sus domicilios en Estados diferentes.
e Que el lugar del arbitraje, determinado en el convenio arbitral o con arreglo
a éste, el lugar de cumplimiento de una parte sustancial de las obligaciones
de la relacion juridica de la que dimane la controversia o el lugar con el que
ésta tenga una relacion mas estrecha, esté situado fuera del Estado en que

las partes tengan sus domicilios.

La modificacién producida por la Ley 13/2009, de 3 de noviembre, de reforma de la
legislacion procesal para la implantacién de la nueva Oficina judicial. Se trataba de
una reforma externa al sistema arbitral propiamente dicho, pues se referia
basicamente a cuestiones jurisdiccionales atinentes a la asistencia judicial para la
practica de pruebas, al procedimiento de la accién de anulacién, a la suspension,
sobreseimiento y reanudacién de la ejecucion del laudo y a la ejecucién forzosa del
mismo. Por otra parte, la reforma contenida en la Ley 11/2011, de 20 de mayo,

afecta directamente al ambito arbitral.
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Fundamentos de la Ley 60/2003 de 23 de diciembre, de Arbitraje

Libre disposicion de

las partes

Agiliza y flexibiliza el

procedimiento

Favorece al Arbitraje
nacional e

internacional

Refuerzalas
garantias del
procedimiento

arbitral

Facilita el
reconocimiento y la
ejecuciéon de laudos
extranjeros

(exequatur)

Eligen el contenido del convenio arbitral, nimero de arbitros, institucién que los nombre,
procedimiento, lugar e idioma a emplear, etc.: Simplifica la designacién de arbitros, al
eliminar la necesidad de que sean abogados en ejercicio.

Elimina practicamente todos los requisitos formales para la clausula arbitral.

Se decide por la designacién de un solo arbitro a falta de otro acuerdo: reduciendo costes y
tiempo.

Establece un plazo maximo de 6 meses para la emision del laudo.

Elimina la necesidad de protocolizar el laudo ante notario: evita la necesidad de que un
arbitro residente en el extranjero tenga que desplazarse a Espafia para ese tramite.

Aplica el sistema monista, utilizando los mismos preceptos para el Arbitraje nacional e

internacional.

Los arbitros deben comunicar cualquier circunstancia que pudiera hacer dudar de su
independencia e imparcialidad.

Introduce la posibilidad de adoptar medidas cautelares.

Amplia los plazos de correccion, aclaracion y complemento del laudo para arbitrajes

internacionales.

Describe los motivos para iniciar la accion de anulacion y amplia a 2 meses el plazo para la

interposicion de dicha accion.

El laudo resulta ejecutable, aunque se haya ejecutado la accién de anulacion.

El exequétur de laudos extranjeros se regira por el Convenio de Nueva York del 10 de
junio de 1958.

Ademaés, transfiere las competencias para conceder el exequétur a los Juzgados de 12

Instancia del lugar para la ejecucion del laudo. Lo que agiliza el proceso.
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I 5. Modelos de contratos

5.1. Modelo de encabezamiento general de un contrato

Modelo de encabezamiento general de un contrato
(Aplicable a todos los contratos)

En.............. (ciudadolugar),a............ de......... de20......
REUNIDOS
Deunaparte,D................ , mayor de edad, casado, con domicilioen.........
y D.N.I. (0o pasaporte n®. . ........... ).
Ydeotra,D...............
INTERVIENEN
D...oo i en su propio nombre y derecho, como comerciante individual, a cuyo efecto

hace constar bajo su responsabilidad, que tiene la libre disposicion de sus bienes y que no esta
comprendido en ninguna de las incapacidades expresadas en los articulos 13 y 14 del Coédigo de
Comercio.

Do como Director Gerente (Consejero Delegado, Administrador, etc.) de la Compafia
mercantil . ............. , constituida en escritura publica otorgada eldia.............. ante
el Notariode .............. Do , € inscrita en el Registro Mercantil con fecha .

............. Jibro......,tomo........,folio............, condomiciliosocialen.......

Ambas partes se reconocen, en la condicién en que intervienen, plena capacidad para otorgar el
presente contrato y en su virtud
MANIFIESTAN
Que desean celebrar un contratode . .. ........... sometiéndose a las siguientes
CLAUSULAS

Las clausulas dependeran del tipo de contrato que se quiera celebrar (ver modelos de contratos).
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5.2. Modelo de contrato de compraventa

Modelo de contrato de compraventa nacional

De una parte, el VENDEDOR . . .. ..........
Y de otra, el COMPRADOR .. ............

MANIFIESTAN
Que ambas partes estan interesadas en celebrar un contrato de compraventa internacional con
sujecion a las siguientes

CLAUSULAS

Primera.- El objeto de la compraventa viene especificado y relacionado en el Anexo 1 de este
contrato, el cual forma parte inseparable del mismo.
Segunda.- El precio de las mercancias que debera pagar el comprador al vendedor esde . ... ...
....... (sefialar divisa).
Tercera.- Laventa se efectuara en condiciones.............. sometiéndose las partes contratantes
a las Reglas Internacionales publicadas por la CCl (INCOTERMS 2010).
El vendedor debera entregar la mercancia al transportista, segun el modo previsto por el término
comercial sefialado, como méaximo antesdeldia.............. ,
no respondiendo de los perjuicios que pudieran ocasionarse al comprador como consecuencia de
demoras en la llegada de dicha mercancia a destino, salvo que tales demoras se hubiesen motivado
por causas imputables al vendedor produciendo incumplimiento del plazo de entrega indicado y no
pudiera acreditar el vendedor causa justificada alguna que hubiese ocasionado dicho retraso.
Los plazos sefialados podran ser modificados por las partes cuando concurran causas de fuerza
mayor o circunstancias imprevistas que no hubieran podido preverse y que hagan imposible el
cumplimiento de los plazos de entrega sefialados.
Si alallegada de la mercancia a destino, el comprador no se hiciera cargo de la misma, el vendedor
podra exigir el cumplimiento del presente contrato y a que se efectle el pago del precio convenido.
Cuarta.- El vendedor garantiza al comprador que las mercancias suministradas estan libres de vicios
o defectos de fabricacion. A tales efectos el vendedor se compromete a reponer gratuitamente
cualquier pieza defectuosa o a reparar cualquier defecto de funcionamiento, siempre que el
comprador ponga en conocimiento del vendedor dicho defecto en un plazo méximode (. ........ )
meses, contados a partir de la recepcion de la mercancia en destino.
No obstante, si en el momento de recibir las mercancias el comprador, los vicios o defectos fueran
manifiestos, deberd manifestarlo inmediatamente al comprador.
En cualquier caso el vendedor podra comprobar los vicios o defectos alegados por el comprador
mediante los medios que crea oportunos.
Quedan excluidos del plazo de garantia sefialado, los defectos o perjuicios ocasionados en la
mercancia vendida por causa de negligencia o manejo defectuoso por parte del comprador.
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Quinta.- La propiedad de la mercancia no se transmitira al comprador hasta que éste haya satisfecho
la totalidad del precio pactado, reservandose entretanto el vendedor el dominio sobre dicha
mercancia, pudiendo exigirlo incluso en caso de reventa de la mercancia por parte del comprador.

Silaley del pais del comprador no reconociera valida la reserva de dominio estipulada en este pacto,
el vendedor gozard de todos los demas derechos sobre la mercancia vendida que dicha ley le
reconozca, quedando obligado el comprador a prestar su concurso al vendedor si éste se ve
precisado a tomar medidas destinadas a proteger su derecho de propiedad y todos los demas
derechos nacidos del presente contrato.

Sexta.- El precio convenido en el presente contrato se hara efectivo por el comprador al vendedor
de la siguiente forma:

A)Un....%, esdecirlacantidadde .............. en el momento de la firma del presente
contrato y que el comprador entrega al vendedor en este acto y en efectivo metalico, cantidad que
es recibida por el vendedor a su entera satisfaccion, sirviendo éste documento de la mas fiel y eficaz
carta de pago de la citada cantidad. Este porcentaje sera a cuenta del precio total estipulado y su
abono por parte del comprador no le libera del cumplimiento del presente contrato.

B) El resto, es decir, lacantidadde . . ............ mediante crédito documentario irrevocable y
confirmado, pagadero en las Cajas de la OficinadelBanco . ............. enelplazode.....
dias naturales a contar de la recepcion de las mercancias.

En caso de retraso en el pago por parte del comprador devengara, sin perjuicio de las demas
facultades que correspondan al vendedor, un interés anual del .. ........ %.

Séptima.- Si por cualquier circunstancia, el vendedor en cumplimiento del presente contrato, exigiere
el pago de cualesquiera cantidades debidas de conformidad con lo estipulado anteriormente, y
dichas cantidades no fueran abonadas en todo o en parte en los plazos y condiciones sefialados,
quedara facultado para optar entre ejercitar la reserva de dominio estipulada anteriormente y
recuperar la mercancia vendida, en cuyo caso el comprador perderia todo derecho al reintegro de
las cantidades que hubiese satisfecho hasta ese momento, o bien exigir el cobro del resto de las
cantidades que hubiesen podido quedar desatendidas.

Octava.- El presente contrato entrard en vigor el mismo dia de su firma, no pudiendo el comprador
una vez suscrito el mismo, anular el pedido a que dicho contrato hace referencia, bajo ningln
concepto, sin el consentimiento del vendedor. Se establecen como Unicas condiciones de previo
cumplimiento a la entrada en vigor las siguientes:

A) Haber satisfecho el comprador el pago anticipado.

B) Haber obtenido el vendedor los correspondientes documentos para formalizar la exportacion ante
las autoridades competentes de su pais.

C) Haber obtenido el comprador los correspondientes documentos para formalizar la importacion

ante las autoridades competentes de su pais.
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Novena.- Las partes, de comun acuerdo, deciden someter sus controversias a la competencia de
los juzgados y tribunales del paisdel . ............. y concretamente a los de la localidad en done
éste desarrolle sus actividades comerciales e industriales, debiéndose resolver el litigio de acuerdo
conlaley del paisdel . .............

(En su defecto clausula arbitral).

Décima.- Todos los impuestos que graven este contrato en el pais del comprador correran por
cuenta de éste, debiendo atender el vendedor los que se devenguen en su pais.

Undécima.- No existen declaraciones, ni compromisos verbales que no hayan sido incorporados al
presente contrato.

Duodécima.- El texto integro del contrato, asi como la documentacion que se derive del mismo,
incluidos los ANEXOS han sido establecidos en los idiomas . .. ........... , considerandose
ambas versiones como oficiales, fijAndose como prioritaria para su interpretacion la version en

idioma..............

Y en prueba de conformidad con todo lo establecido en el presente contrato, ambas partes ambas

partes lo firman en dos ejemplares,en.............. A de...........
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Anexo 1.-

MERCANCIA | PRECIO UNIDAD | PRECIO TOTAL

Cantidad

Calidad
Especificaciones
Embalaje

Condiciones de entrega
Fecha de embarque
Seguro

Verificacion

Condiciones especiales
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Compraventa en tienda o almacén

En.............. .. de.............. de..............

REUNIDOS
DEUNAPARTED. .................... (datos personales y NIF) como Gerente de la entidad
.............. domiciliadaen..............y
DE OTRA PARTED. .............. (datos personales y NIF) vecinode . .. ...........
domiciliadoen..............

ACUERDAN
Llevar a efecto este CONTRATO DE COMPRAVENTA EN (tienda o almacén) a tenor de las
siguientes:

CLAUSULAS
PRIMERA.-D............... como gerente, VENDE, por parte de su entidad, la cantidad de . . .
........... (detallar el género) que conoce requiere D. ..............,encuanto a calidad,

precio y cantidad.

SEGUNDA .- El comprador satisface la cantidadde . ............. EUROS en metélico, EN ESTE

ACTO, por lo cual se le otorga eficaz carta de pago, quedando el resto por importede . .........

. ... EUROS aplazado a treinta y sesenta dias, por medio de efectos con numeracién..........
Yo respectivamente.

TERCERA.- La compraventa serealizaen.............. (tienda o almacén ) con lo cual causara

prescripcién de derecho a favor del comprador, dejando a salvo las acciones legales que puedan

corresponder al vendedor.

CUARTA.- Las partes intervinientes acuerdan que todo litigio, discrepancia, cuestién o reclamacion

resultantes de la ejecucion o interpretacion del presente contrato o relacionados con él, directa o

indirectamente, se resuelvan definitivamente mediante arbitraje, de conformidad con lo previsto en

la Ley 60/2003, de 23 de diciembre, de Arbitraje.

Y en prueba de conformidad firmar este documento en el lugar y fecha expresados en el
encabezamiento.

POR LA ENTIDAD VENDEDORA EL COMPRADOR
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